Finden Sie mit der AllatNet Recruiting Ihren Traum-Job.

Durch unseren einzigartigen Kontakt zu Grof3- und mittelstdndischen Unternehmen erweitern wir lhre
Karrieremdglichkeiten. Unsere Kunden zahlen zu den Top-Arbeitgebern Deutschlands und bieten
herausfordernde Tétigkeiten mit angenehmem Arbeitsumfeld, flexiblen Arbeitszeiten, kurzen
Kommunikationswegen und langfristigen, interessanten Perspektiven. Unser Recruiting Service ist fur Sie vollig
unverbindlich und kostenfrei.

Junior Sales Manager (m/w/d) - Oleochemische

Referenz Nummer: 1405368
Einsatzbeginn: nach Vereinbarung
Einsatzort: Homeoffice

Ihr Tatigkeitsbereich:
Uber uns:

Wir suchen fiir unseren Kunden, ein renommiertes Unternehmen im Bereich der Herstellung von
oleochemischen Produkten mit weltweit ca. 2800 Mitarbeitern, einen motivierten Junior Sales
Manager (m/w/d), der das Team verstarkt. Diese Position bietet eine groRartige Gelegenheit fur
Absolventen oder Berufseinsteiger mit einem abgeschlossenen Studium im Bereich Chemie
oder einer verwandten Disziplin sowie bis zu drei Jahren Vertriebserfahrung im chemischen
Bereich, die ihre Karriere in einem internationalen Umfeld weiterentwickeln mdchten.

Ihre Aufgaben:

Vertriebsziele umsetzen: Umsetzung der Planziele (Volumen-, Margenplanung, strategische
Ziele) im zu betreuenden Gebiet in Zusammenarbeit mit der Vertriebsleitung.
Produktverflgbarkeit sicherstellen: Enge Zusammenarbeit mit der Produktion und dem
Produktmanagement zur Sicherstellung der Produktverfiigbarkeit.

Markt- und Wettbewerbsanalyse: EinfiUhrung neuer Produkte, aktive Marktanalyse und
kontinuierliche Anpassung der Vertriebsstrategien fiir die oleochemischen Produkte.

Vertrieb der Produkte: Vertrieb der oleochemischen Produkte (z.B. Fettsauren, Glycerin,
Tenside, Alkohole) im betreuten Gebiet.

Kundenbetreuung und Akquisition: Betreuung und Akquisition neuer Kunden sowie technische

Fuhlen Sie sich angesprochen?
Dann bewerben Sie sich,
unverbindlich und kostenfrei unter www.e-experts.de.

(O]
hot jobs - latest news - AllatNet Recruiting auf Facebook und Twitter. D n ? E%?


http://www.e-experts.de
https://twitter.com/allatnet_jobs
https://de-de.facebook.com/pages/AllatNet-Recruiting/255549127822968
https://www.xing.com/profile/Christian_Baur6?preview=true

RPECRRUITIRRGG

Tl ol L AT oo

und kaufméannische Beratung im chemischen Umfeld.

Strategien zur Umsatzsteigerung: Erstellung von Konzepten und Strategien zur Umsatz- und
Margensteigerung sowie Markt- und Wettbewerbsanalyse.

Verkaufsaktivitdten optimieren: Kontrolle und Optimierung der Verkaufsaktivitdten zur Steigerung
der Effizienz.

Ihre Qualifikation:

Abgeschlossenes Studium: Kaufmannische/technische Ausbildung mit Schwerpunkt Vertrieb,
Marketing, Wirtschaftsingenieurwesen oder ein Studium im Bereich Chemie,
Chemieingenieurwesen oder einer verwandten Disziplin.

Erfahrung im Vertrieb: Erste Erfahrung im Vertrieb, vorzugsweise im chemischen Bereich oder in
der technischen Beratung von chemischen Produkten, ist von Vorteil.

Kundenorientierung: Kommunikationsstarke, Verhandlungsgeschick und eine ausgepragte
Kundenorientierung.

Strukturiertes Arbeiten: Strukturierte und eigenverantwortliche Arbeitsweise sowie hohe
Eigenmotivation.

Reisebereitschaft: Reisebereitschaft innerhalb des betreuten Gebiets.

Sprachkenntnisse: Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse, weitere Sprachkenntnisse sind
von Vorteil.

Fuhlen Sie sich angesprochen?
Dann bewerben Sie sich,
unverbindlich und kostenfrei unter www.e-experts.de.
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