
 

Finden Sie mit der AllatNet Recruiting Ihren Traum-Job.
Durch unseren einzigartigen Kontakt zu Groß- und mittelständischen Unternehmen erweitern wir Ihre
Karrieremöglichkeiten. Unsere Kunden zählen zu den Top-Arbeitgebern Deutschlands und bieten
herausfordernde Tätigkeiten mit angenehmem Arbeitsumfeld, flexiblen Arbeitszeiten, kurzen
Kommunikationswegen und langfristigen, interessanten Perspektiven. Unser Recruiting Service ist für Sie völlig
unverbindlich und kostenfrei.

Sales Specialist für Elektronische Produkte

Referenz Nummer: 1397671
Einsatzbeginn: nach Vereinbarung
Einsatzort: München und Ravensburg

Ihr Tätigkeitsbereich:

- Kundenakquise: Identifikation und Gewinnung von Neukunden im Bereich elektronischer
Baugruppen und Systeme.
- Vertrieb: Selbstständige Durchführung des gesamten Vertriebsprozesses, vom Erstkontakt
über die Angebotserstellung bis zur Produktauslieferung.
- Außendiensttermine: Durchführung von Terminen bei Interessenten und Bestandskunden in
Deutschland, insbesondere im süddeutschen Raum.
- Marktanalyse: Kontinuierliche Beobachtung der Markt- und Kundenanforderungen zur
Identifikation von Geschäftsmöglichkeiten.
- Technische Beratung: Fachlich anspruchsvolle Beratung der Kunden sowie
Verhandlungsführung mit Partnern.
- Projektabwicklung: Betreuung der Kunden bei Änderungswünschen und während des
gesamten Projektablaufs.
- Umsatz- und Bedarfsplanung: Erstellung von Umsatz- und Bedarfsplänen sowie
Vertriebscontrolling innerhalb Ihres Verantwortungsbereichs.
- Teamarbeit: Enge Zusammenarbeit mit Teamkollegen aus Produktmanagement, Innendienst,
Entwicklung und Marketing

Ihre Qualifikation:

- Abgeschlossenes technisches Studium in Elektrotechnik, Mechatronik,

Fühlen Sie sich angesprochen?
Dann bewerben Sie sich,
unverbindlich und kostenfrei unter www.e-experts.de.

hot jobs - latest news - AllatNet Recruiting auf Facebook und Twitter.              

http://www.e-experts.de
https://twitter.com/allatnet_jobs
https://de-de.facebook.com/pages/AllatNet-Recruiting/255549127822968
https://www.xing.com/profile/Christian_Baur6?preview=true


Wirtschaftsingenieurwesen oder eine vergleichbare technische Qualifikation.
- Mehrjährige Berufserfahrung im technischen Vertrieb von Elektronikprodukten, idealerweise im
Bereich Embedded Systems.
- Fundierte Kenntnisse in der Elektronik, Elektrotechnik und Medizintechnik.
- Hohe Reisebereitschaft und Flexibilität.
- Ausgeprägte Kunden- und Dienstleistungsorientierung sowie ausgeprägtes Organisations- und
Verhandlungsgeschick.
- Stilsicheres Deutsch in Wort und Schrift sowie gute Englischkenntnisse.
- Selbstständige Arbeitsweise, auch im Home-Office möglich, falls kein Standort in der Nähe ist.
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